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		ธุรกิจไอเดียสุดเจ๋งที่นำไปใช้ในการสร้างรายได้

		Posted on 19 เมษายน 202019 เมษายน 2020 by admin in การแนะนำธุรกิจ

	

	

		การแพร่ระบาดของไวรัสโควิด ที่ในช่วงนี้ได้ทำให้ทั่วโลกกระสับกระส่ายหากเมื่อได้พูดถึงผลทางด้านทางเศรษฐกิจในตอนนี้ผู้คนส่วนใหญ่แล้วไม่ได้สนใจปัญหาตรงนี้แต่จะกลับคิดว่าจะทำอย่างไรเพื่อให้ยับยั้งการแพร่เชื้อระบาดโควิด19นี้ได้และถ้าหากว่าทำการหยุดยั้งมันไม่ได้ในส่วนอื่นๆก็ทำไม่ได้เหมือนกันหรือในบางโรงานบางแห่งก็ได้ปิดตัวลง

อย่างไม่มีกำเนิดเปิดในส่วนเรื่องของธุรกิจก็จะต้องมีการปรับเปลี่ยนเพื่อต่อสู้และยอมรับหรือหากยอมแพ้ก็จะมีแต่ขาดทุนอย่างเดียวและหากเราได้ดูข่าวก็จะพบว่าด้านของธุรกิจหลายอย่างที่โดยผลกระทบจากเชื้อโรคระบาดโควิด19ในวันนี้เรามีไอเดียธุรกิจที่จะเปลี่ยนให้เป็นโอกาสให้กับคุณ




ร้านกาแฟติดรอกรับส่งสินค้า

หนึ่งในวิธีป้องกันในการติดเชื้อก็คือการเว้นระยะห่างกันมากกว่า1เมตรตามที่องค์การอนามัยโลกได้ประกาสแต่มันก็จะดูเป็นไปได้ยากได้ชีวิตจริงโดยเฉพาะกับการซื้อของและสินค้าต่างๆที่คนจะยืนต่อแถวห่างกันไม่ถึง1เมตรจึงเป็นไอเดียที่น่าสนใจของทางร้านที่เปิดขายในมหาวิทยาลัยเกษตรศาสตร์มานานกว่า12ปีและมีบริการลูกค้าแบบโซเชียลผ่านทางรอกส่งของ

โดยมีบริการลูกค้าแบบโซเชียลดิสแทนเฟิงผ่านรอกส่งของโดยเอาล้อรถเข้นมาตัดเอาล้อยางออกและเอาตัววงล้อไปคล้องกับเชื่อกสามารถรับส่งออกเดอร์ให้กับลูกค้าที่เข้ามาใช้บริการได้แบบไม่ต้องกลัวว่าระยะห่างจะไม่ถึงหนึ่งเมตรละแน่นอนเช่นกันว่าเรื่องนี้ไม่ได้หวัดผลด้านยอดขายแต่คือการสร้างโอกาศให้คนได้รู้จัก

ตู้พ่นยาฆ่าเชื้อโควิด19

ร้านค้าปลีกที่ได้รับผลกระทบจากยอดขายที่ลดลงเนื่องจากผู้คนต่างมีความกลัวของเชื้อไวรัสโควิด19ซึ่งทางด้านของผู้ประกอบการก็ต้องดิ้นรนหากลยุทธ์การตลาดมาสร้างความมั่นใจให้กับลูกค้าไอเดียนี้เป็นของร้านแห่งหนึ่งที่อยู่ในจังหวัดสุรินทร์ที่สร้างตู้พ่นยาฆ่าเชื้อโควิด19ให้กับพนักงานที่ทำงานภายในร้านและให้บริการฟรีกับลูกค้าทุกคนที่ได้เดินทางมาใช้บริการโดยพนักงานที่ทำงานภายในร้านทุกคนต้องพ่นยาฆ่าเชื้อโรคและใช้เจลล้างมือก่อนทำงานส่วนลูกค้าก่อนที่จะเข้าไป

ภายในร้านจะมีพนักงานที่คอยต้อนรับและแนะนำให้เข้าตู้ฆ่าเชื้อก่อนจับจ่ายซื้อของรวมถึงก่อนออกจากร้านหากลูกค้ามีความประสงค์จะฆ่าเชื้อต้องการอีกรอบทางร้านอนุญาติให้ใช้ได้อีกด้วย  ซึ่งการสร้างตู้พ่นยาฆ่าเชื้อได้ใช้วัตถุที่หาง่ายเช่นท่อpvcแผ่นยางพลาสติกสายยางเครื่องพ่นหมอก


	






	

		
		เมนูยามเช้าที่ทำง่ายไม่ยุ่งยาก

		Posted on 18 เมษายน 202018 เมษายน 2020 by admin in การแนะนำธุรกิจ

	

	

		เมนูยามเช้าที่ทำง่ายไม่ยุ่งยากอีกต่อไปทำขายก็มีกำไร




ไข่น้ำ

สำหรับเมนูของไข่น้ำที่เป็นจุดเด็ดเลยก็คือรับประทานข้องคอทั้งยังสะดวกรวดเร็วอิ้มอร่อยและยังทำได้ง่ายและใครที่คิดจะทำขายก็จะใช้เวลาในการปรุงรสที่ไม่นามากเท่าไหร่และน่าจะเป็นเมนูที่เหมาะกับแถวหน้าโรงเรียนในยามเช้าหรือในตลาดที่มีคนพลุกพล่านและยังมีวิธีในการทำนั้นมันก็ไม่ได้ยากและวัตถุดิบนั้นก็ยังสามารถหาได้ตามทั่วไปแถมยังมีกำไรที่ดีอีกด้วย

สำหรับวิธีการทำไข่น้ำ 

(1) นำเอาไข่ไก่มาตีและปรุงรสตามใจชอบจากนั้นให้นำเอาไข่ที่ตีผสมเครื่องปรุงไว้แล้วนำเอาลงไปทอกในกระทะที่มีน้ำมันเพียงเล็กน้อยจากนั้นให้ทอดไข่ไก่จนสุกจากนั้นได้ไข่ไก่ที่สุกแล้วตักขึ้นมาใส่จานและหั่นไข่ไก่ทอดสุกให้เป็นชิ้นสี่เหลี่ยมให้เท่าๆกัน จากนั้นให้นั้นเอาไข่ไก่ที่หั่นเป็นชิ้นสี่เหลี่ยมแล้วนำเอาใส่จาน  

(2)นำหม้อมาใส่น้ำต้มน้ำซุปด้วยการใช้ไฟปานกลางจากนั้นหั่นใบตั้งฉ่าย และหมูบด แครอทที่ได้เตรียมเอาไว้ และปรุงรสด้วย ซีอิ๊วขา ซอยปรุงรส ตามด้วยคื่นช่าย 

(3)จากนั้นน้ำซุปเดือดได้ที่แล้วให้ตักน้ำซุปใส่ถ้วยที่มีไข่วางผักเอาไว้อยู่ จากนั้นให้โรยด้วยต้มหอมและผักชี สำหรับต้นทุนต่อชามโดยประมาณ15บาทสามารถทำขายในราคาประมาณ20-25บาทกำไร5-10บาทต่อถ้วย



น้ำเต้าหู้

สำหรับใครที่คิดอยากจะทำน้ำเต้าหู้การทำน้ำเต้าหู้นั้นมันอาจจะมีขั้นตอนหลายอย่างแต่เป็นเมนูสุขภาพที่หลายคนส่วนใหญ่ต่างก็ได้ให้ความสนใจเป็นอย่างมากและโดยคนที่คิดจะทำขายและมองว่าเป็นเมนูที่สามารถทำกำไรได้เป็นอย่างมากแต่ในการทำมาขายนั้นอาจจะต้องมีการเพิ่มเทคนิคในการขายให้ดูน่าสนใจเพื่อที่คุณนั้นจะแข็งกับพ่อค้าแม้ค้าที่มีอยู่เป็นจำนวนมาก

สำหรับวิธีการทำ 

(1)ล้างถั่วเหลือ ถั่วลิสง และอัลมอนค์ให้สะอาด จากนั้นแช่น้ำให้ท่วมทิ้งไว้อย่างน้อย8ชั่วโมงหรือทิ้งเอาไว้ข้ามคืนถั่วที่ได้นั้นจะทำการพองตัวขึ้นเป็น3เท่า 

(2)ใส่ถั่วทั้งหมดที่แช่น้ำแล้ววลงไปในเครื่องปั่นตามด้วยน้ำเปล่าในอัตราส่วน ถั่ว1ส่วน น้ำ3ส่วน จากนั้นปั่นให้เข้ากันประมาณ1-2นาทีจนส่วนผสมเนียนละเอียด 

(3)นำส่วนผสมที่ปั่นละเอียดแล้วมากรองด้วยผ้าขาวบาง บีบเอาเฉพาะน้ำใส่หม้อเตรียมไว้  

(4)นำน้ำเต้าหู้ขึ้นตั้งไฟต้มจนเดือดและมีฟองหมั่นคนผสมเรื่อยๆเพื่อไม่ให้ส่วนผสมไหม้จากนั้นตักน้ำเต้าหู้ที่ได้ใส่แก้วเติมน้ำตาลทรายเล็กน้อยลงไปตามชอบคนผสมให้เขากันรับประทานได้ทันทีต้นทุนประมาณ5บาทสามารถขายในราคา7-10บาทกำไร2-5บาทต่อแก้ว


	






	

		
		ช่องทางที่ทำให้ตัวเองปลดหนี้ได้โดยด่วน

		Posted on 21 มีนาคม 202021 มีนาคม 2020 by admin in การแนะนำธุรกิจ

	

	

		มาถึงอีกหนึ่งธุรกิจหนึ่งอาชีพอีกหนึ่งสิ่งที่เป็นการสร้างรายได้เสริมที่น่าสนใจนั่นก็คือเรื่องของ ครู ในวันนี้คนหลายคนก็บอกว่าไม่ได้จบ ดร. ในวันนี้คนหลายคนได้บอกว่าไม่ได้จบ ปริญญา และเราจะเป็นครูได้อย่างไรคนทุกคนมีพรสววค์ที่มันมีความแตกต่างกันออกไปแต่ในบางคนจบแค่ ป.6 แต่ดันไปร้องเพลงได้เพราะมากๆ

แต่คุณนั้นสามารถที่จะมาเป็นครูได้หรือไม่คุณสามารถที่จะมาเป็นครูได้ช่องทางออนไลน์ขออนุญาติหลบเข้าไปในเฟสบุ๊ควันนี้คุณก็สามารถที่จะสร้างเฟสบุ๊คแฟนเพจของคุณขึ้นมาแล้วคุณก็พิมคำว่าตั้งชื่อขึ้นมาว่า ครูสอนร้องเพลงคิดในราคาพิเศษมันอาจจะชั่วโมงร้อยสองร้อยก็ว่ากันไปแล้วคุณก็โชว์ศักยภาพออกมาร้องเพลงให้เขาได้ดูกันในเฟสบุ๊คแล้วก็สอนเทคนิคในการร้องเพลงต่างๆจบป.6แต่ถ้าคุณทำให้ความเป็นครูของคุณทำให้ความเป็นโค้ดของคุณ

ทำให้การถ่ายทอดของคุณมันหน้าเชื่อถือมันมีคนซื้อหรือไม่มีคนซื้อมีคนเป็นลูกค้าคุณแล้วคุณก็ไม่ต้องลงทุนเลยสักบาทคุณก็สามารถที่จะเป็นครูได้ทุกวันนี้ครูโคดและผู้เชียวชาญในด้านต่างๆเต็มไปหมดแต่ทำไมนั้นคุณถึงไม่เริ่มทำบางคนก็บอกว่าสอนร้องเพลงก็งั้นธรรมดาไปกลัวที่จะทำซ้ำลูกค้าบางคนไม่ได้ชอบครูที่จะสอนเพลงชื่อดังเพราะว่าเขาคิดว่าเขานั้นจะเข้าถึงอยากเพราะเขาคิดว่าค่าใช้จ่ายแพงเขาอาจจะมาเริ่มเรียนกับครูสอนร้องเพลงโนเนมแบบเราก็ได้หรือบางคนจะเก่งในเรื่องของการแต่งกายของบุคลิกภาพสอนไปสิวิธีการปิดการขายโดยใช้บุคลิกภาพเป็นการสื่อสารเราจะต้องทำอย่างไร

เราจะต้องแต่งตัวอย่างไรให้พวกเซลล์พวกพลักงานขายมาเป็นลูกค้าเรามาเรียนรู้คอนเทนต์จากเรามันมีเยอะมากสำหรับอาชีพครู และก็มาถึงอีกหนึ่งอาชีพที่สามารถปลดหนี้ได้โดยด่วนแล้วก็ลงทุนน้อยมากเช่นเดียวกันนั่นก็คือเรื่องของอาชีพตัวแทนจำหน่ายบางคนก็ร้องไม่เอาอ่ะจะร้องทำไมตัวแทนจำหน่ายสามารถที่จะสร้างเงินได้ดีมากคุณจะรู้หรือไม่ว่าทุกวันนี้หลายบริษัทที่เขาได้ทำเกี่ยวกับพวกสกินแคร์ผลิตภัณฑ์เสริมอาหารการที่เขานั้นจะหาตัวแทนจำหน่ายมาสักหนึ่งคน

ผลตอบแทนมันได้โคตรเยอะเลยนะยกตัวอย่างเช่น ยาลดนำหนักหนึ่งกล่องราคาเพียง1,000บาทคนที่ได้เป็นตัวแทนนั้นจะได้กำไรไปประมาณ700บาทตัวแทนนั้นจะมีหน้าที่แค่พูดพูดยังไงเพื่ให้สินค้านั้นมันขายได้บางแบรนด์ต้องเปิดบิลทุนมากก็สามารถลงทุนได้แต่บางคนไม่มีทุนไม่จำเป็นต้องเปิดบิลมันมีหลายแบรนด์ที่ใจกว้างให้เอาของไปขายได้เลยในเมื่อที่คุณยังไม่มีของสต็อก

 

ขอบคุณผู้ให้การสนับสนุนโดย  9luck


	






	

		
		เทคนิค การขายของตลาดนัด

		Posted on 26 กุมภาพันธ์ 202025 กุมภาพันธ์ 2020 by admin in การแนะนำธุรกิจ

	

	

		หากคนไหนที่กำลังมองหารายได้เสริม ด้วยการค้าขายตามตลาดนัดทั่วๆไป แต่ว่ายังไม่มีอุปกรณ์เครื่องมือเครื่องใช้สำหรับในการตกแต่งสร้างเป็นร้านค้า การเป็นพ่อค้าแม่ค้าร้านตลาดนัด หรือปูเสื่อขายสินค้า ก็เป็นอีกลู่ทางหนึ่งที่น่าสนใจไม่น้อย เหมาะสมกับพ่อค้าแม่ค้าคนใหม่ พึ่งจะหัดขายสินค้าตามตลาดนัด ทั้งราคาค่าใช้จ่ายในการเช่าพื้นที่บางทีอาจไม่แพงเท่าการตั้งร้านขายของทั่วๆไป

วันนี้เรามีเทคนิคการค้าขายแบบแบกะพื้นดิน หรือปูเสื่อขายกับพื้นตามตลาดนัด มาฝากพ่อค้าแม่ค้า รวมทั้งคนที่สนใจต้องการขายสินค้าตามตลาดนัด เพื่อหารายได้เสริม ตอนวันหยุด มาดูกันเลยครับผม

เลือกลักษณะแล้วก็รูปแบบของตลาดนัด

ตลาดนัดทุกๆที่จะมีเอกลักษณ์รวมทั้งรูปแบบการจัดงานที่แตกต่าง ไม่ว่าจะเป็นตลาดนัดมือสอง ของโบราณ คลองถม สินค้าราคาไม่แพง วินเทจ อาหาร เปิดท้ายขายสินค้า ผสมทั่วๆไป เป็นต้น

ซึ่งแต่ละตลาดนัดที่ว่านี้ก็จะมีทั้งแบบตั้งร้าน เปิดท้ายขายสินค้า Food Truck รวมทั้งปูเสื่อขายกับพื้น เพราะฉะนั้น พ่อค้าแม่ค้าที่อยากขายสินค้าแบกะดิน จะต้องเลือกตลาดนัดที่เปิดให้ขายของแบกะพื้นก่อนเป็นขั้นตอนแรก มีเพียงแค่กระเป๋าหรือถุงใส่สินค้าก็พอแล้ว วางขายง่าย จัดเก็บได้เร็วทันใจ

เลือกสินค้าให้เหมาะสมกับแนวทางการขายกับพื้น

ผลิตภัณฑ์ที่เหมาะกับการขายกับพื้น ส่วนใหญ่จะเป็นกระเป๋า เสื้อผ้าใช้แล้ว ของโบราณต่างๆรองเท้า นาฬิกา ของประดับตกแต่งต่างๆของใช้ ของเด็กเล่น เครื่องใช้ไฟฟ้าอิเล็กทรอนิกส์ หรือผลิตภัณฑ์แฮนด์เมท ฯลฯ

เพราะว่าสินค้าพวกนี้สินค้าอุปโภค สามารถที่จะนำไปขายในตลาดนัดรูปแบบไหนก็ได้ จัดเป็นร้านก็ขายดิบขายดี วางกับพื้นก็ขายได้ ไม่เน่าไม่เสีย แต่ว่าถ้าหากพ่อค้าแม่ค้าท่านใดนำเอาสินค้าประเภทอาหารการกินต่างๆไปวางจำหน่ายกับพื้น อาจไม่สามารถขายได้ เนื่องจากว่าวางไว้ต่ำเกินไป

จัดวางสินค้าให้ดูดี สวยงาม เป็นเอกลักษณ์

สินค้าที่วางจำหน่ายกับพื้นในตลาดนัด จะมีรูปแบบการจัดวางสินค้าแตกต่างกัน แล้วแต่ว่าสไตล์ของพ่อค้าแม่แต่ละคน รวมทั้งลักษณะของผลิตภัณฑ์ที่เอามาวางจำหน่ายด้วย ตัวอย่างเช่น นาฬิกา บางทีอาจจัดวางบนกล่องให้มีความสวยงาม เป็นระเบียบ ติดป้ายราคาให้เด่นชัด ถ้าหากเป็นกระเป๋า รองเท้า ข้าวของเครื่องใช้ต่างๆที่เป็นมือสอง อาจใช้เคล็ดลับกองรวมกันไว้ก็ได้ อาจดึงดูดสายตาลูกค้าให้เดินเข้ามาหาก็ได้ ลูกค้าตามตลาดนัดส่วนใหญ่ชอบสนุกกับการรื้อค้นสินค้าเป็นกองๆหรือถ้าเกิดเป็นเสื้อผ้า ก็อาจพับไว้

ใช้ไฟส่อง ประดับตกแต่ง

การขายของแบกับพื้นตามตลาดนัด พ่อค้าแม่ค้าจำเป็นจะต้องมีไฟส่องสว่างให้มองเห็นสินค้า รวมทั้งอาจมีแสงไฟประดับประดาตกแต่งให้มีความสวยงามด้วยก็ได้ เพื่อดึงดูดความสนใจจากลูกค้าที่เดินผ่านไปมา ลูกค้ามองเห็นสินค้าได้เด่นชัด การใช้ไฟส่องสว่างไปที่ตัวสินค้า จะสร้างความโดดเด่นให้กับผลิตภัณฑ์ที่วางจำหน่ายกับพื้นได้เป็นอย่างดี
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